I director de nous canals d'Anbanc |
collaborador del Taller d'Emprenedors,
Robert Monturiol, afirma que */'empre-
nedor neix”. La inquietud de fer coses
“na s’aprén, perd la iniciativa que ara fa
cinc anys van posar en funcionament
el Govern d'Andorra | Andbanc ajuda precisament a
endregar Idees”, El Taller déna als joves “el coneixement
del metode per passar del projecte embrionari al pro-
fecte racional”. La Iniciativa és necessaria en un entorn
cada vegada més competitit, “sobretot quan es tracta
de buscar Inversors que busquen realitats”. Les idees
brillants "sdn moneda corrent; per aixd és encara més
important saber desenvolupar un pla de negocl que
respongui a preguntes com ara qué es val fer, com |
quines alternatives es tenen per si falla alguna cosa™ La
diversificacié del model d'ingressos "és una de les pre-
misses del pia de negoci”, argumenta Robert Monturiol,
que insisteix que “un pla d’atac ben estructurat acaba
donant molta seguretat al jove emprenedor”. :
D’aquesta manera, el Taller obliga els joves a plantejar-se
una série d'interrogants que sén “de sentit comt | que
els ajuden a enfendre el mén de 'empresa, que cada
dia s més complex”. Tot plegat els fa “valorar per qué
uns projectes tenen éxit | d'altres no”. En aquest sentit,

practica I positiva”,

mantenir “factors diferenciadors és el plante-
jament de qualsevol negoci o empresa [ les
formacions com aquesta poden contribuir-
hi d'una manera molt clara”. Finalment,
I'ensenyament practic i especffic que
proporciona el Taller d'Emprenedors
Justifica encara mds, si cal, 'encert
d'adregar-fo “a qualsevol jove que B
vulgul posar en marxa un projects, &
tot i que no tingui una preparacié
especial en el terreny econdmic o

en 'empresarial”, conclou Robert
Monturiol.

P> Robert I‘dlnn_turiol /

endrecar J
ideed |

o

y

S/ la metodologia del seminari de quatre mesos de
durada té I'avantatge d'apropar els emprenedors al
mdn dels negocls, tambe és cert que els laboratoris
d'aquestes caracteristiques “beneficlen I'evolucié
economica de qualsevol societat”. Actualment,
les empreses “han de renovar-se continuament
per na perdre atractiu ni mercat | amb el temps
el telxit empresarial que no evoluciona també
es mor”, Oferir nous productes | servels per
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el Taller “els ddna fes claus per evitar sorpreses fels fa
abordar totes les sftuacions possibles d'una manera
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» L'equip directiu de la companyia esta disposat a comprgy
a 'empr=sa les accions, a frav 'un procés de MBO (Mar
gement Buy Out), MBI (Marnagement Buy In) o BIMBO (Buy
Meanagement Buy Out)
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