| Taller d’Emprenedors arriba a la cin-
quena edicio i “ha anat evolucionant

des que el 1999 el Govern i Andbanc.

van decidir crear-lo per donar resposta
a una de les prioritats recollides en el
liibre blanc de la Societat de la Infor-
macid”, explica Francesc Robert, director del programa
d'estudis. | és que actualment el taller ha ampliat I'horitzd
d'accid per ajudar els joves a “crear les empreses del
segle XXI, que inclouen diferents components, entre els
quals el tecnoldgic és fonamental, perd no unic”. )
Aixl mateix, les dues dltimes edicions del seminari han
acollit projectes de tota mena perqué el programa també
“ha anat evolucionant | cada vegada més intentem que
el perfil del professorat sigui més alt”. La vinculacic de
. Francesc Robert amb ['escola de negocis ESADE ha
permeés comptar amb un cos docent de primer ordre
en el mén de I'empresa: "Intento gue ens visitin no tan
sols professors de reconegut prestigi sind també gent
que ha creat empreses | grans directius per motivar els
alumnes del taller”. Si “I'emprenedor o empresar té un
perfil concret, perqué prefereix treballar sol en lloc de
treballar per a un altre, la motivacié sempre és necessa-
ria, I intento posar-los amb contacte amb gent que, tal
com ells, han dissenyat un projecte i I'han consolidat”.
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L'experiéncia funciona i aquest any, per primera vegada
des gue la iniclativa es va engegar, "hem hagut de
dir no a molta gent tot i haver augmentat les places
de la convocatdria fins a setze”. | és que entre les
novetats de la cinquena edicié hi ha la possibilitat
que es presenta als alumnes d'Empresarials de la
Universitat d’Andorra de cursar el seminari com 15
a assignatura. Perd aixo sol no explica I'éxit de Model de relacio
participacid. "El boca-orella comenga a funcionar

i la demanda augmenta; per tant, no podem

tancar portes, sind, ben al contrari, continuar En I'entam actu
i millorar el programa, tot adaptant-nos a les 63 un dels as
naecessitats dels joves, que sdén ben reals”,
Finalment, Francesc Robert atribueix I'in-
crement de la demanda, entre d'aftres, al
fat que “un pafs ha de tenir sempre la )| manegament
necessitat de crear noves empreses si Fruit d'aquestes Ing nJ";_lﬁ-:a consultores | »-I_.r- p;_rmpnlr:
vol generar rfques&"‘ A tot aixd també se dlasenyadors de software | dl..ﬁr.q“mr'1.l_l.%.UTE,SISET“_E::
suma un entorn més propicl: “Sembla’ i ::”E’; ':f.:llll',t;]f ,I,_"t"d"“
que estem sortint de la crisi i si tot

acompanya, cosa que en ['entorn
econdmic canviant no es pot garanti,
aixd també és pasitiu per als joves s
emprenedors que volen concretar dels serveis o servuccid, Aat
un projecta”. factors clau en la produccio del s
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